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Zajistěte si klid a jistotu při koupi či prodeji nemovitosti!

Při koupi nebo prodeji nemovitosti na vás může číhat
spousty úskalí, např. ve formě skrytých vad.

Odborníků v dané oblasti se najde spousta, proto se ne-
váhejte v případě pochyb na ně obrátit. Dokážou vám
totiž v budoucnu ušetřit nemalé peníze v poměru s tím,
kolik tato služba stojí.

Zde uvádíme několik klíčových
výhod technické inspekce nemovitosti:
1. Odhalení skrytých vad: Technická inspekce

pomůže identifikovat skryté vady, které na první
pohled nemusí být patrné, například problémy
s konstrukcí, statikou budovy, instalacemi,
podlahami nebo plísní.

2. Úspora peněz: Díky inspekci lze předejít budoucím
nákladům na opravy. Kupující má lepší přehled
o potenciálních nákladech, které by mohly být
spojeny s opravami nebo renovacemi.

3. Silnější vyjednávací pozice: Pokud inspekce
odhalí problémy, může kupující tuto skutečnost
použít jako argument při vyjednávání o ceně
nebo požadovat jejich opravu před koupí.

4. Informovanější rozhodnutí: Kupující získá důkladný
přehled o technickém stavu nemovitosti, což mu
umožní učinit lépe informované rozhodnutí o koupi.

5. Právní ochrana: Zpráva z inspekce může být
užitečná při případných sporech ohledně skrytých
vad, které nebyly uvedeny prodávajícím.

INSPEKCE NEMOVITOSTÍ

Pokud se nás klienti ptají, zda ceny porostou, nebo stag-
nují, či budou klesat, vždy se snažíme odpovídat
upřímně.

Takže odpověď na tuto otázku v tuto danou chvíli je:

Růst bude, ano, ale nebude nikterak dramatický.
Odborné odhady, výsledky vývoje cen za první čtyři
měsíce tohoto roku a vlastní zkušenosti ukazují,
že v roce 2025 mohou v atraktivních lokalitách vzrůst
ceny o 3–5 %.

Naopak u nemovitostí, které potřebují větší investice
nebo nejsou dobře umístěné, může dojít ke stagnaci
nebo i poklesu. Důležitým faktorem zůstávají nadále
úrokové sazby.

Co sledujeme u každé nemovitosti,
než doporučíme jít s ní na trh?

lokalita a dostupnost

technický stav a energetická náročnost

aktuální poptávku v dané oblasti

finanční návratnost případné rekonstrukce

časové možnosti majitele a jeho důvod k prodeji

Rozhodnutí vždy
přizpůsobujeme konkrétní
situaci, protože každá
nemovitost i každý klient
má jiné cíle.

Nejčastější otázka klientů,
kteří zvažují prodej nemovitosti
je: JAKÝ JE VÝHLED CEN
DO KONCE ROKU?
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